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Ozet

Iktisat biliminin bir alt disiplini olarak Davramssal Iktisat bireylerin iktisadi
karar ve tercihlerinde zihinsel, duygusal ve psikolojik faktorlerin etkilerini
incelemektedir. Iktisat bilimi esasen insan davrams ve tercihlerini inceler. Iktisat
bilimi geleneksel olarak insanlart Homo Economicus (6zel ¢ikarlarint maksimize
eden rasyonel bireyler) olarak ele alir. Geleneksel iktisat, insanlarin davranis,
karar ve tercihlerinde ortaya ¢ikan sistematik hata ve yamilgilart aciklayan
zihinsel sapmalari, zihinsel kisayollart ve diger psikolojik faktérleri bilimsel
arastirmalarda genellikle ihmal etmistir. Bu c¢aliyma iktisat ve psikoloji
arasindaki etkilesimden dogan davranigsal iktisat konusunda giris niteliginde
bilgiler sunmaktadir. Calismamizda davranigsal iktisadin kisa tarihgesi ve daha
sonra da geleneksel iktisat ile olan benzerlik ve farkliliklar: ozetlenecektir.

*Bu makalede bilimsel arastirma ve yayin etigi ilkelerine uyulmustur.
Atif (APA): Aktan, C. C. & Yavuzaslan, K., (2020), Davramssal Iktisat:Bireylerin Iktisadi Karar
ve Tercihlerinde Zihinsel, Duygusal ve Psikolojik Faktorlerin Analizi, Sosyal ve Beseri Bilimler
Dergisi, 12 (2): 100-120.
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BEHAVIORAL ECONOMICS
The Analysis of Cognitive, Emotional and Psychological Factors on the
Individuals’ Economic Decision-Making and Choice

Abstract

Behavioral Economics, as a subdiscipline of economics is the study of the effects
of cognitive, emotional and psychological factors on the individuals’ economic
decision-making. As a matter of fact, economics is all about people’s behavior
and choice. Economics traditionally conceptualizes individuals as Homo
Economicus (rational, self-interested maximizers etc.) In general, the traditional
economics has ignored cognitive bias and heuristics that results in systematic
errors in people’s decision making and choice. This paper is an introductory
study that aims to explore the interaction between psychology and economics.
The short history of behavioral economics will presented and the main differences
of behavioral economics from the traditional economics will be summarized.

Keywords: Behavioral Economics, Traditional Economics, Homo Economicus,
Rationality, Irrationality, Psychology, Cognitive Bias, Heuristics

JEL Classification: A10, B40, D80

I.GIRIS

Davranigsal iktisat (behavioral economics), iktisadi davramig, karar ve
se¢imlerde psikolojik faktorlerin etkileri ve sonucglarini inceleyen bir
disiplindir. Davranigsal iktisadin baslangi¢ noktasi geleneksel iktisat biliminde
hakim olan “rasyonalite” (rationality) varsayiminin her zaman ve her yer
yerde gecerli olmadig1 diisiincesidir. (Aktan,2018:347) Davranigsal iktisada
giris niteligindeki bu kisa ¢alismamizin amaci davranigsal iktisadin konusunu,
kisa tarihgesini ve geleneksel iktisat ile olan baslica benzerlik/farkliliklarini
ortaya koymaktan ibarettir.
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II. DAVRANISSAL IKTISAT : TANIMI ve KONUSU

Davranigsal iktisadin kavramsal ve kuramsal baglamda tanimi yapilirken
literatiirdeki neredeyse tiim ¢alismalarda, ekonomideki “rasyonel insan” tanimi ile
baslandig1 goriilir. Bu bakimdan davranigsal iktisadin, geleneksel iktisat
teorilerinden ayristig1 noktalar iizerinden Oncelikle bir tanimlama yapilmak
istendiginde; homo economicus kavrami 6n plana ¢ikmaktadir.

Geleneksel iktisattaki ana aktor “iktisadi insan” veya “homo economicus” olarak
adlandirilan hayali bir karakterdir. Bu kisi, rasyonel, bencil ve faydasini en yiiksek
seviyeye ¢ikaran bir kisi olarak ele alinir. Oysa gercek yasamda tiim insanlar1 bu
kalibmn i¢ine koymak dogru degildir. Insanlar ne tamamen bencil ne de tamamen
rasyoneldir; insanlar genellikle duygularinin ekonomik kararlarini etkilemesine
izin verirler. Davranigsal iktisatta, iktisadi kararlar, bu gercek insanlar tarafindan
verilmektedir. Thaler (2015; 2016) homo economicus yerine “Econ” kavramin
kullanmis ve Thaler’a gore; “Econ” geleneksel iktisatta teorik ilkelere dayali
secimler yaparken, “homo sapiens” ya da yine Thaler tarafindan ifade edilen
sekliyle “Human”, ger¢ek dlinyada rasyonel ve ayni zamanda irrasyonel segimler
yapan kimselerdir. Oysa geleneksel iktisadin bir bilim dali olarak, kuramsal
altyapisinin olusturulmasi esnasinda; gergek insanlar ile iktisadi insan arasindaki
ayrisma iktisat c¢aligmalarinin ilerlemesinde Onemli bir faktér olarak
gorilmemekteydi.

Geleneksel iktisat teorilerinin mimari olan iktisat¢ilarin biyiik bir ¢cogunlugu,
teorilerin testi agamasinda psikolojik kisitlarin modellenmesine gerek olmadigi
gerekgesiyle davranissal siiregleri modellerinin disinda birakmislardir (Dumludag
ve Ruben, 2015). Bunu yaparken de homo economicus tasvirine bagvurularak
matematiksel analizler gerceklestirilmistir. Iktisat biliminin ortaya koydugu
teorilerdeki c¢eligkili durumlar, davranissal iktisadin da temelini olusturmus ve
iktisat biliminin psikoloji bilimi ile temasi; risk ve belirsizlik altinda karar
vermede psikolojik sureclerin  de analize dahil edilmesinin gerekliligi
anlasildiginda kabul gérmeye baslanmistir (Eser ve Toigonbaeva, 2011).

Davranigsal iktisat geleneksel iktisat teorilerinin varsayimlarindan ve
bulgularindan sapmalarin  Olgiilebilmesini  saglarken, insanlarin ekonomik
davraniglarinin  daha saglikli bir sekilde analiz edilebilmesine de olanak
saglayabilmektedir. Davranissal iktisadin en 6nemli amaglarindan biri, insanlarin
hem bireysel hem de gruplar halinde (6rnegin; orgiitlerde) nasil davranacaklarini
anlayarak insan davranist ve etkilesimleri hakkinda daha derin bir anlayig
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kazanmaktir. Belirli bir kisinin degerli zamanini, gelirini veya varliklarini
kullanmay1 nasil segtigini gozlemleyerek, se¢imleri yapan kisi hakkinda daha ¢ok
bilgi elde edilebilir. Davranigsal iktisat yaklasimlart ve politika Onerileri ile
politika uygulayicilara da fayda saglayan bir diizeye ulasmistir (Riedl, 2015:15).
Pek ¢ok calismada davranigsal iktisadi, insanlarin rasyonaliteden sapmalarinin ve
onlarin ¢ikarlarina uygun hareket etmemesinin kosullarini ve nedenlerini
belirlemeye yardimci olabilecek ikincil bir disiplin olarak ifade eden aciklamalara
rastlanmaktadir. Ghisellini ve Chang (2018) de davranissal iktisadin daha iyi
anlasilabilmesi i¢in davranigsal iktisadin, ikincil bir disiplin olarak ele alinmamasi
gerektigini savunmaktadirlar. Davranigsal iktisadin, iktisat biliminin bir alt alani
(ikincil bir disiplin) ya da kendi basina ayr1 bir disiplin olarak konumlandirilmasi
bir yana bir bilim dalinin ortaya koydugu teoriler kadar, bu teorilerin nasil ortaya
kondugu da o bilim dalinin konumunun belirleyicisi olabilir.

Davranigsal iktisat alaninda ¢aligmalar yapanlar, teorilerini insa ederken yaptiklar
gOzlemleri daha 1iyi yorumlayabilecek modeli olusturmak ig¢in; psikoloji,
antropoloji, sosyoloji, sosyal psikoloji gibi pek ¢ok bilim dali ile multi-disipliner
bir iligki igerisinde olmasi da etkili olmustur. Davranigsal iktisat, pek ¢ok bilim
dali ile multi-disipliner bir yapida olmasinin yani sira iktisat ile psikolojinin
kavsak noktasinda inanilmaz derecede genis bir konuma da sahip olmasiyla 6n
plana c¢ikmaktadir (Ghisellini ve Chang, 2018). Bu nedenle davranissal iktisat;
iktisat ile psikoloji biliminin kesistigi noktada ele alinmalidir. (Sekil-1)

Sekil 1: Davramssal iktisat

/ DAVRANISSAL PSiKOb

IKTISAT {KTISAT

(Zihinsel Psikoloji)

Davranigsal iktisat, iktisat bilimi ile Ozellikle de psikoloji bilimi arasinda
multidisipliner iliski igeren bir alan olmug ve Rabin (1998)’e gore; davranissal
iktisadin bir tanim1 yapilmak istendiginde en ¢ok kullanilan ve kendini agiklayan
kelimeler; “psikoloji ve iktisat biliminin birlegimi” olmalidir. O yiizden dar
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anlamda davranigsal iktisadin farkli bir tanimi daha yapilabilir ve davranigsal
iktisat, iki bilim dalin1 (psikoloji ve ekonomi) birlestirmeyi amaglayan arastirma
alan1 olarak da tanimlanabilir (Camerer ve Ho, 1999:829). Davranissal iktisadin
kavramsal tanimina iliskin bu birlesme iktisat tarihinin en 6nemli sapmalarindan
birinin de temelini olusturmaktadir (Rehman, 2018). Ciinkii davranissal iktisat;
psikolojik, zihinsel, duygusal, kultirel ve sosyal faktorlerin iktisadi karar
birimlerinin tercihleri lizerindeki etkilerini incelerken geleneksel iktisadin aksayan
yonlerini de ortaya ¢ikartmistir (Teitelbaum ve Zeiler, 2018:190).

Davranigsal iktisadin bu kadar popiiler hale gelmesi ve bu alanda yapilan
caligmalarin giderek derinlesmesi, iktisat disiplinin ¢ok daha temel bir degisiminin
sonucudur ve davranigsal iktisadin gerek konumu, gerek amaci ve iktisat bilimine
yaptig1 katkilara yonelik tartismalar bir yana davranigsal iktisadin iktisat bilimine
pek ¢ok katkida bulundugunu kabul etmek gerekir (Heukelom, 2014:193).

I11. DAVRANISSAL iKTiSAT: DOGUSU ve GELISiMi

Davranigsal iktisadin Daniel Kahneman ile bagladigi gibi bir yanilgi
bulunmaktadir. Ancak davranissal iktisattaki fikirlerin pek ¢ogu yeni degildir;
davranigsal iktisadin temelini olusturan olgular, yiiz yil siiren dolambach
yollardan sonra iktisadin koklerinden dogmustur. iktisadin bir ¢aligma alan1 olarak
tanimlanmaya bagladig1 ilk yillarda psikoloji, bir disiplin olarak mevcut degildi.
Birgok iktisatg1, icinde bulunduklart donemin psikologlart olarak anilmaktaydi.
Iktisadin, bir bilim dal1 olarak ortaya ¢ikmasi esnasinda Uluslarin Zenginligi (The
Wealth of Nations-1776) kitabiyla tinlenen Adam Smith’in, daha az bilinen
Ahlaki Duygular Teorisi (The Theory of Moral Sentiments-1759) isimli kitabinda;
bireysel davranislarin psikolojik ilkelerini, ekonomik olaylar1 gézlemledigi kadar
iyl bir sekilde ortaya koydugu gorilir (Camerer ve Lowenstein, 2004:5;
Dumludag ve Ruben, 2015; Thaler, 2016). Psikoloji ve iktisat bilimlerinin
sistematik birlikteligi 1950°lerde Herbet Simon’un “sinirli rasyonel” kavramu ile
baslayip, 1970’lerin sonuna dogru akademik ¢evrelerde dile getirilmeye baslansa
da, iktisat biliminin ortaya ¢ikmasindan ¢cok dnce aslinda, ilk defa Adam Smith’in
Ahlaki Duygular Teorisi isimli eserinde gérmek miimkiindiir. Smith’in bu eseri
bireyin davraniglarinin psikolojik acidan analizini igcermekte ve sempatinin
(sympathy) Onemini vurgulamaktadir En iinli ikinci eseri olan Milletlerin
Zenginligi eserinde insana 6zgii bencil davranisin iktisadin temelini olusturmasina
zemin hazirladigin1 gérmek miimkiindiir. Sonu¢ olarak Adam Smith’le baslayan
donemden itibaren insan psikolojisi lizerine goriisler mevcuttur (Barros, 2010;
Dumludag ve Ruben, 2015).
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Ilerleyen yillarda &zellikle Neoklasik iktisat teorilerinde; iktisadi kararlarda
psikolojinin etkisi goz ardi edilmistir. Ancak geleneksel iktisat teorilerinin
Olusturulmasi esnasinda, psikolojiyi ekonomiden ¢ikarmak i¢in bir ¢aba
olusurken, psikolojinin iktisattan dislanmasi yavas bir siiregte gerceklesmistir. 20.
ylizyilin baglarinda, Irving Fisher ve Vilfredo Pareto gibi iktisat¢ilarin
caligsmalarinda; hala insanlarin ekonomik se¢imleri esnasinda nasil hissettigine ve
ne diisiindiiklerine, yer verdikleri goriilmektedir. Daha sonra John Maynard
Keynes’in de psikolojik iggdriilerle zenginlestirdigi c¢alismalar1  oldugu
bilinmektedir. Ancak 20. yiizyilin ortalarinda iktisat icerisindeki psikolojik
unsurlari iceren ¢aligmalarin biiyiik 6l¢iide ortadan kalktigini kabul etmek gerekir
(Camerer ve Lowenstein, 2004:27).

20. yiizyilin ikinci yarisinda ise hem ekonomide hem de psikolojide pozitivist
perspektife yapilan elestiriler glindeme gelmeye baslamistir. George Katona,
Harvey Leibenstein, Tibor Scitovsky ve Herbert Simon gibi arastirmacilar,
ekonomide psikolojik 6lcutlerin énemi ve iktisadi kararlarda rasyonalitenin
sinirlarini ortaya koyan ¢alismalar yapmiglardir. Ancak bu ¢alismalar ekonominin
temel yoniinii degistirmeden psikolojinin ekonomideki dnemine dikkat ¢ekmekten
Oteye gidememistir. (Camerer ve Lowenstein, 2004; Khwaja, 2013; Eser ve
Toigonbaeva, 2011).

Davranigsal iktisadin dogusunda etkili olan arastirma konusu iktisat biliminin en
onemli teorilerinden birisi olan Beklenen Fayda Teorisi’ne yonelik olmustur.
Beklenen Fayda Teorisi’nin; varsayimlar1 ve sonuglari oldukc¢a esnektir ve bu
nedenle clritmek zor olsa da, Beklenen Fayda modelinin aksayan yonleri iktisat
biliminde pek ¢ok defa arastirma konusu olmustur. Beklenen Fayda Teorisi,
1950’lerden sonra yapilan cesitli deneysel calismalarla ¢ok ciddi elestiriler
almigtir. Bunlar arasinda en 6nemlisi Allais ve Ellsberg paradokslaridir. Allais
(1990), Ellsberg (1961) ve Markowitz (1952) tarafindan ortaya konan sonuglar
beklenen fayda teorisinde savunulan tercih mekanizmasindaki sapmalar1 ispat
etmis ancak o donemde degeri tam anlasilmadan anomali olarak literatiirde yer
almakla kalmstir.

Iktisatgilar ortaya atilan bu tiir anomalilerin gdz ardi edilemeyecegini kabul
etmeye basladikca, psikoloji bilimindeki gelismeler yeni teoriler i¢cin umut verici
yontemler gelistirilmesine ve yeni teoriler iiretilmesinin de 6niinti agmistir. 1960'1
yillardan baglayarak; zihinsel psikoloji, iktisadi kararlardaki mekanizmanin
anlagilabilmesi i¢in bir arag¢ olarak iktisat biliminde egemen hale gelirken, Ward
Edwards, Duncan Luce, Amos Tversky ve Daniel Kahneman gibi psikologlar;
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psikolojik modellerini karsilagtirmak icin, Beklenen Fayda Teorisi gibi iktisat
teorilerini 6lgiit olarak kullanmaya baglamiglardir.

Daha sonraki doniim noktasi, Herbert Simon’un tam rasyonaliteye olan
elestirisiyle baslamistir. Simon, sirasiyla 1951, 1955 ve 1956 yillarinda yazmis
oldugu makalelerinde, 6zetle; bireylerin iktisadi se¢imlerini yaparken kullandig
bilgilerin nereden geldigini sorarak neo-klasiklerin rasyonalite kavramini
gelistirmeye calismistir (Simon, 1955;1956). Simon’a gore iktisadi karar alma
siireci insan beynindeki karmasik, ayn1 zamanda yapay bir sistemin isleyisiyle
gerceklesir. iktisadi karar almanin nasil gerceklesecegini anlamak igin insani,
belirli bir secime yonelten gldllerin belirlenmesi gerekir (Akdere ve
Biiyiikboyaci, 2015).

Davranigsal iktisadin, tarihsel siire¢ igerisindeki gelisiminin nasil oldugunu
Ozetlemek icin Sekil 2’den faydalanilabilir. Davranissal iktisadin dogusu ve
gelisimini agiklarken Nobel 6diilli Simon, Kahneman ve Thaler’t merkeze alarak
Sekil 2’de oldugu gibi ayrica vurgulamak gerekir. Ote yandan davranissal
iktisadin bugline kadar gelmesinde etkili olan isimleri {i¢ ayr1 donem olarak ele
almak mumkdndr.

Adam Smith, David Hume, Jeremy Bentham, Francis Edgeworth, Irving Fisher
gibi onemli isimler; davranigsal iktisadin ilk habercileri olarak anilmaktadir (Alm,
2010: 636, 637). Davranigsal iktisadin arastirma Onciisii olarak; Sekil 2’de “Eski
Davranigsal” iktisat temsilcileri arasinda yer alan George Katona gosterilmektedir.
Katona (1951) “Ekonomik Davramisin Psikolojik Analizi” (Psychological
Analysis of Economic Behavior) ismiyle yayinladigi kitabinda; iktisatgilarin
yaptiklar1 analizlerde, insan psikolojisine de yer vererek arastirmalarina devam
etmeleri gerektiginin altin1 ¢izmektedir. Boylece Katona, psikolojinin iktisat
teorilerinde yer almasi gerektigini dile getiren ilk iktisat¢1 olmustur.

Sekil 2°de “Eski Davramssal Iktisat” dénemi iginde anilabilecek Herbert Simon
(1955: 1956), Harvey Leibenstein (1966) ile Tibor Scitovsky (1976) gibi isimler;
bireylerin ekonomik karar verme siireclerinde psikolojinin etkilerini arastirarak,
davranigsal iktisada 6nemli katkilarda bulunmuslardir (Alm, 2010: 636, 637).
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Sekil 2: Davranissal Iktisada Katkida Bulunan Bilim Insanlar
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Francis Edgeworth, Irwing Fisher...

Davranigsal iktisat ve iktisat ile psikoloji arasindaki iliskilere odaklanilmasi
konusundaki ilgi her gegen giin daha da artmaktadir. Artan bu ilginin mimarlarini
Sekil 2°de “Yeni Davranigsal Iktisat” donemi i¢inde yer alan kisiler olarak ifade
etmek mumkundir. Bu donemin bir diger 6zelligi davranigsal iktisat alanindaki
basarilarin Nobel ile 6diillendirilmesi olmustur. Yeni donem davranigsal iktisat
calismalarinda 2002 yilinda verilen Nobel 6diilii ile basarisini taglandiran ilk isim
psikoloji alaninda bir akademisyen olan Kahneman olarak goriilse de esasinda
iktisadin; davranigsal temelli bir bilim dali olmasinda “sinirli rasyonel” kavrami
ile 6nemli bir katkist olan, Herbert Simon 1978 yilinda aldig1 Nobel &diilii ile bu
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alandaki ilk 6diilli isim olmustur (Aktan, 2020:13). Tversky ve Kahneman (1974)
calismalarinda, psikoloji bilimindeki analizlerin ekonomi bilimi i¢in de
kullanilmas1 gerektigini risk altinda verilen kararlarin zorunlu olarak her zaman
maksimum fayda saglamadigini ve karar verirken bireylerin her zaman rasyonel
olmadiklarmi ispat ederek biiyiik bir basar1 elde etmislerdir. Bu ¢alismalar1 2002
yilinda, ekonomi dalinda Nobel Odiilii’nii almaya layik gériilmiistiir. Kahneman
ve Trevksy’in en bilinen ve atif alan eserleri 1974 yilinda yayinlanan “Belirsizlik
Durumunda Karar Verme: Kisa Yollar ve Yanhliklar” baglhigimi tasimaktadir. Bu
calisgma ile Kahneman ve Trevksy (1979) sezgisel diisiincenin basitlestirici
kisaltmalarini betimlemisler ve yirmi kadar yanlilig1 agiklayarak karar vermedeki
rolinu ispat eden deneyleri sunmuslardir. Nobel 6diilii agiklamasinda “ozellikle
de insan yargisi ve belirsizlik altinda karar verme ile ilgili psikolojik arastirma
anlayisini iktisat bilimine, entegre ettigi icin Nobel Odiilii'ne layik goriilmiistiir. ™
Bir ekonomist olan Vernon L. Smith (1962; 1976; 1994)’in de ampirik ekonomi
analizinde, bir ara¢ olarak laboratuvar deneylerini gelistirmesi ilizerine iktisat
alanindaki 2002 Nobel Odiilii’ne layik gériilmesiyle birlikte davranissal iktisadin
saygin ve giiclii bir disiplin haline gelmesinde etkili olmustur (Yavuzaslan, 2018).

Davranigsal iktisat alanindaki calismalarin o6diiller esliginde daha fazla dikkat
cekmesi “Yeni Davramgsal Iktisat” donemi iginde yer alan isimlerden birisi olan
Rabin (1998)’nin ¢alismalariyla devam etmistir. Rabin (1998) iktisat ve psikoloji
arasindaki baglantilara genel bir bakis sunan makalesinde, ekonomi i¢in psikolojik
bulgularin uygunluguna odaklanmasi gerektigini savundugu goriilmektedir.

2000’11 yillarda davranigsal iktisat alaninda yasanan bir bagska dnemli gelisme ise
Andrei Shleifer (2000)’1n, menkul kiymet piyasalari ve hiikiimetin piyasalari
diizenleme ve ekonomik biiyiimeyi artirmadaki rolii lizerine yaptig1 arastirmasi ile
olmustur. Shleifer (2000), uzun yillardir finansal piyasalarda egemen olan “Etkin
Piyasa Hipotezi”’ne alternatif olarak, davranigsal finansi sunmasi olmustur.
Shleifer davranigsal finans alaninda yaptigi analizinde; finansal piyasalarda
fiyatlarin dogru ayarlanamamasindan kaynaklanan arbitraj basarisizliginin nedeni
olarak, hem mikemmel rasyonalitenin ortak varsayimini hem de etkin piyasa
hipotezinin asir1 basitlestirilmesini gerekce gostermistir. Ozellikle etkin piyasa
hipotezinin ampirik basarisizliklarin1 detaylandiran ilk isim olarak davranigsal
finans alaninda 6ncii olmustur. Boylece davranigsal iktisat altinda anilan yeni bir

1 “for having integrated insights from psychological research into economic science, especially

concerning human judgment and decision-making under uncertainty."”
Bkz. https://www.nobelprize.org/prizes/economic-sciences/2002/kahneman/facts/
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alan olarak “davranissal finans” kavramimin akademik alanda farkindaligi
artmistir. Harvard Universitesinde ¢alismakta olan Andrei Shleifer da bu
basarisiyla, Amerikan Ekonomi Dernegi'nin kirk yasin altindaki ender iktisatgilara
layik gordiigii, “John Bates Clark” madalyasiyla ddiillendirilmistir (Sent, 2004).

Son donemde davranigsal iktisadin ¢ok daha popiiler olmasinda etkili olan diger
onemli bir gelisme ise 2017 yilin iktisat alanindaki Nobel 6diiliiniin de davranigsal
iktisada yaptig1 6nemli katkilar ile bilinen Richard H. Thaler’a verilmesi olmustur.
Nobel odiilii komitesi tarafindan yapilan agiklamaya gore; "davranissal
ekonomiye katkilar: ve insanlarin iktisat teorisine meydan okuyacak sekilde
tahmin edilebilir derecede irrasyonel olmalarini saglama konusundaki dncii
calismalart” nedeniyle Thaler 6diile layik goriilmiistiir. Cass R. Sunstein ile
birlikte 2008 yilinda yayimladigi “Diirtme” isimli kitaplarinda Thaler ve Sunstein
(2013); kurumlarin ve hiikiimetlerin, iilke vatandaslarin1 kendi ¢ikarlar1 iginde
olduklarini diistindiirerek belirli segeneklere karsi nazik¢e itmesinin (diirtme)
yollarin1 agiklamis ve davranigsal iktisadin politika uygulamada ne kadar yararh
olabilecegini gostermistir. BOylece davranissal iktisadin makro degiskenler
tizerindeki etkili sonuglart da daha fazla dikkat cekmeye baslamistir.

IV. GELENEKSEL IKTISAT ve DAVRANISSAL IKTIiSAT:
KARSILASTIRMA

Iktisadin bir bilim dali olarak ortaya ¢ikmasindan bu yana, ortaya konan teoriler
olusturulurken sistematik olarak varsayimlardan yola ¢ikilmaktadir. Sosyal bir
olgunun matematiksel olarak ifadesi bu varsayim ve modelleme metodolojisi
cercevesinde gerceklestirilirken, davranigsal iktisadin ortaya ¢ikmasi bu
varsayimlarin aksayan yonlerini ispat etmesiyle ve modelleme stireclerinden farkl
bir yol izlemesiyle olmustur. Geleneksel iktisat ile davranigsal iktisat bu yonleri
ile birbirlerine zit iki alan gibi goriinse de inceledikleri temel konu, iktisadi
kararlar oldugundan; aralarindaki benzerliklerin varligin1 da kabul etmek gerekir.
Geleneksel iktisat ile davranissal iktisat arasindaki farklilik ve/veya benzerlikleri
Sekil 3 ile 6zetlemek miimkiindiir.
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Sekil 3: Geleneksel Iktisat ve Davranissal Iktisat: Metodoloji ve Yaklasim

Benzerlik ve/veya Farkliliklar

Geleneksel Iktisat

Y Y Y

Davranissal Iktisat

Y Y Y

Cikar Maksimizasyonuna
Odaklanmis

Hatalara Ac¢ik (Error-Prone)
ve Daha Duygusal
Homo Economicus

INSAN MODELI

Homo Economicus

Tam Rasyonalite
Optimal Rasyonalite

Sinirli Rasyonalite

RASYONALITE [rrasyonalite

Tam Enformasyon

ENFORMASYON Eksik Enformasyon

Optimizasyon/Maksimizasyon
Cabas1

«Maximizers»: Mitkemmeliyet MAKSIMIZASYON

Kararlarda Makul Memnuniyet
«Satisficers»:
Tatmin Olma ; Memnuniyet

OPTIMIZASYON /

Denge (Equilibrium) Teorisi

Dengesizlik / Belirsizlik /

Beklenen Fayda Teorisi I .
(Expected Utility Theory) DENGE Beklenti Teorisi
(Prospect Theory)
Pozitif Iktisat + Normatif ARASTIRMA Pozitif Iktisat Yaklasimi
Iktisat YONTEMI Daha Hakim
Teorik, Analitik, ] Ampirik + Deneysel
Geometrik (Grafik Agirhikl) METODOLOII Agirliklh Arastirma
ve Ampirik Arastirma
Diger Disiplinlerden ; Interdisipliner : Iktisat +
Bagimsiz Bir Iktisat Bilimi PERSPEKTIF (Psikoloji + Sinirbilim)
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Davranigsal iktisadin tanimini agiklarken de ifade edildigi gibi; davranigsal iktisat
alaninda ¢aligmalar yapan arastirmacilarin teorilerini inga ederken kullandiklari
varsayimlarin dogusuna ve gelisimine neden olmustur. Sekil 3’de yer alan “insan
modeli”, “rasyonalite” ve “enformasyon” acisindan geleneksel iktisat ile
davranigsal iktisadin kullandiklar1 varsayimlardaki farkliliklar1 igermektedir. Son
yirmi yilda davranigsal iktisatcilarin  gelistirdigi kavramlar ve teoriler,
derinlemesine incelendiginde, davranigsal iktisat teorilerini test etmek igin
kullandiklart verileri tiretmek i¢in kullandiklar1 yontemlerin; geleneksel iktisat ile
pek cok yonden farkli oldugu goriiliir. Bu nedenle Sekil 3°deki diger agiklamalar,
bu yontemsel farkliliklar tizerine yogunlagsmaktadir.

Geleneksel iktisat ile davranigsal iktisadin birbirinden ayristigi en 6nemli husus,
bu calismanin ilk béliimiinde davranissal iktisadin tanimi yapilirken aciklandigi
tizere; ele aldiklart insan modelinin farkli olmasindan kaynaklanmaktadir.
Geleneksel iktisat teorilerindeki iktisadi insanin temel Ozellikleri su sekilde
tanimlanmaktadir (Ruben ve Dumludag, 2015):

. Insanlar bencildir ve kendi ¢ikarlarini her seyden iistiin tutarlar,
o Insanlar her durumda maksimum fayday1 elde etmeye calisirlar,
. Dolayistyla insanlar rasyoneldir (akilcidir). Ciinkii her zaman ellerindeki

kaynaklar1 en iyi sekilde kullanarak kisisel ¢ikarlarini maksimize ederler.

Iktisat teorilerindeki karar alicilarin, bu &zelliklere sahip oldugunu ifade etmek
icin homo economicus kavramindan yararlanilmaktadir. Davranmigsal iktisat
modellerindeki karar alicilar ise daha duygusal insanlardir. Yani davranigsal
iktisat teorilerindeki insan modeline gore bireyler yanilmaya yatkin, tuzaklara
diisebilecek kararlara yonelebilmektedir. Ciinkii davranigsal iktisada gore; bireyler
hatalara agiktir ve duygulan ile hareket ederken her zaman bencil davranislar
sergilemezler.

Geleneksel iktisatta; kendine en fazla fayday: saglayan se¢eneklere yonelen homo
economicus’un bu hareketi rasyonel bir davranig olarak tanimlanir ve homo
economicus tam rasyoneldir. Bdylece, tim alternatifler kiimesini bilerek tam
bilgiyle en c¢ok faydayr saglayacak optimal kararlar alabilmek miimkiin
olabilecektir. Mikemmel rasyonellik olarak da ifade edilen tam rasyonalite; “ziim
alternatifler icinden en iyi olant se¢me” yani insanlarin ne kazanip, ne
kaybedeceklerini hesaplayabilmeleri anlamina gelmektedir. Oysa gercek hayatta
insanlar karar verirken zihinsel (cognitive), sosyal ve duygusal durumlarina gore
karar vermektedirler. Bu bakimdan davranigsal iktisadin rasyonaliteden uzaklasan
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bireyler icin sinirli rasyonalite kavrami on plana g¢ikmaktadir. Simon (1955)
insanlarin miilkemmel rasyonellikten uzaklasan ekonomik kararlar alabilecegini
ifade ederek sinirli rasyonelligi tanimlarken, duygularindan bagimsiz karar
veremeyen bu bireylerin aldigi irrasyonel kararlar, davranigsal iktisadin temelini
olusturmustur.

Sekil 3’de goruldigii tizere; davranmigsal ve geleneksel iktisat teorileri
varsayimlarindan kaynaklanan farklardan digeri ise karar alicilarin bilgi diizeyleri
acisindan olmustur. Geleneksel iktisadin karar alicisi homo economicus insan
taniminda geleneksel iktisadin bu kavrama yiikledigi bagka bir misyon daha
bulunmaktadir. Homo economicus tam bilgiye sahiptir ve bdylece bu bireylerin
hata yapmayacaklar1 Ongoriilerek teoriler iretilmistir. Davranigsal iktisat ise
insanlarin tam bilgiyle hareket etmesinin miimkiin olamayacagimi ve eksik
bilgiyle karar veren bu bireylerin, hatali ekonomik tercihler yapabilecegini izah
etmeye yonelmistir.

Geleneksel iktisat modelleri ile davranigsal iktisat modellerinin analizi asamasinda
kullanilan yontemler agisindan da pek ¢ok fark bulunmaktadir (Blaug, 1993).
Geleneksel iktisat modellerindeki bireyler faydalarini maksimize etmeyi
amaglarken, yaptiklar1 tercihlerde miilkemmeliyete ulagsmaya odaklanmislardir.
Davranigsal iktisat modellerindeki bireyler ise tatminkar insanlar olarak kabul
edilir ve en yiksek fayda diizeyi yerine makul bir memnuniyet ile tercihlerini
belirleye bilmektedir (Herrnstein ve Prelec, 1991: 145). Sekil 3’de goriildiigi
tizere; geleneksel iktisatta optimizasyon/maksimizasyon ¢abasi varken,
davranigsal iktisatta en makul tercihe bir yonelim vardir (Ross, 1998). Aradaki bu
fark, geleneksel ve davranigsal iktisat teorilerinin iiretilmesinde kullanilan analiz
yontemlerindeki farkliliklarin da nedenlerinden birisi olmustur.

Ote yandan ekonomide denge konusunda da geleneksel iktisat ile davranissal
iktisat ayrigmaktadir. Klasik fizigin denge mekanizmasi1 geleneksel iktisadin
matematiksel analizinin temelini olustururken, optimal bir diizeyde faydanin bu
denge mekanizmasiyla ifade edildigi goriilmektedir. Fayda teorisinin analizinde
de bu denge kosulunun ciiriitiilmesiyle davranigsal iktisat alanindaki ilk Nobel
odiiliine, Beklenti Teorisi layik goriilmiistiir. Geleneksel iktisadin beklenen fayda
teorisinin aksine, beklenti teorisi insanlarin her durumda dengeye ulastiran
kararlar yerine, kazan¢ ve kayip durumunda farkli tutumlar sergiledigini ispat
etmistir. Boylece kararli bir dengenin yerini belirsizlik altinda farklilasan karar
mekanizmalarmin analizi almistir (Barberis, 2013; Frank ve Bernanke, 2001,
Tversky ve Kahneman, 1981; Tversky ve Kahneman, 1986).
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Arastirma yontemi bakimindan geleneksel ve davranigsal iktisadin farkli sekilde
bir yol izlemesi normatif (olmasi gereken) iktisat ve pozitif (var olan) iktisat
bakimindan da gozlemlenebilir. Bilindigi iizere; iktisat bilimi normatif iktisat ve
pozitif iktisat olarak ikiye ayrilir. Normatif iktisatta iktisadi olay ve davranislar,
nasil olmasi gerektigine vurgu yaparak incelenirken, pozitif iktisatta bu durum;
“nedir?”, “ne olmaktadwr?” “nasil olmaktadir?” sorulara yanit arayan bir bakis
acistyla incelenmektedir. Pozitif iktisadin iktisadi olaylari test etmek mumkun
olabildiginden, bu sonuglar pekala bilimsel arastirmalar yoluyla reddedilebilir.
Ancak normatif iktisadin deger yargilar1 test edilemez ve bilimsel dizeyde
reddedilemez. Normatif iktisadin, kural koyucu- yaklagimlarin betimsel
yaklasimlara oranla daha c¢ok benimsenmekte ve uygulanmaktadir. Kullanilan
metotlar, davranigsal iktisadin pozitif iktisat olarak 6n plana ¢ikmasina neden
olmaktadir (Friedman, 1959). Pozitif bir bilimin amaci, heniiz gézlemlenmemis
olgularla ilgili gecerli ve anlamli tahminler yapmaya yarayan teoriler veya
hipotezler gelistirmek oldugundan, davranigsal iktisadin pozitif arastirma
yontemlerini benimsemesi son derece dogaldir.

Sekil 3’de yer alan bir diger fark olarak; geleneksel iktisatta teorik, geometrik
(grafik agirlikll) ve ampirik arastirmalar yapilirken, davranigsal iktisadin ampirik
aragtirmanin yani sira deneysel arastirmaya yonelmesi gosterilebilir. Geleneksel
iktisatta grafiklerle aciklanan kuramsal bir bakis agisi ile teoriler iiretilmektedir.
Davranigsal iktisatta ise geleneksel iktisatcilarin, sosyal bilimler i¢in elverisli
olmadigma inandig1 deney ve gozlemlerle ortaya konan modelleme anlayisinin
hakim olmasi, geleneksel ve davranigsal iktisat arasindaki en belirgin farklardan
birisi olmustur. Ayrica metodolojik bir ayrismayr tiimden gelimci geleneksel
iktisat teorilerinin, davramigsal iktisatta tiimevarim yontemiyle test edilmesiyle
gormek miimkiindiir. Geleneksel iktisadin genel yasalar seklinde formiile ettigi
teoriler timdengelim yontemiyle analiz edilir. Davranigsal iktisatta ise tek tek ele
alman davraniglarin ekonomik kararlardaki etkisi gozlem ve deneylerle
desteklenmektedir. Davranigsal iktisadin bu gézlem ve deneylere dayanmasi onun
diger disiplinlerle de i¢ ice olmasina neden olmustur. Geleneksel iktisat, temelinde
diger bilim dallarindan bagimsiz bir perspektifte gelisirken, davranigsal iktisat
psikoloji, noroloji gibi diger bilim dallarindan da gii¢ alan bir yapida ilerlemistir.
Ricciardi (2008) disiplinler arasi iligkiyi ¢ok daha genis tutmus ve davranigsal
iktisadin sosyoloji, sosyal psikoloji hatta antropoloji ile olan iliskisinin g6z ardi
edilmemesi gerektigini vurgulamaktadir.
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Geleneksel iktisat teorilerinin aksine, giincel yasamda fiilen ortaya ¢ikan ya da
gOzlenen ekonomik olay ve siirecler davranigsal iktisadin arastirma konusu
olmustur (Gilad, Kaish ve Loeb, 1984). Insan davramslarinda, karar ve
tercihlerindeki akil-dig1 tutumlari, 6nyargi ve yanilgilar1 anlamak i¢in zihinsel
psikoloji ve sinirbilim (noérobilim) alanlarinda yapilan deneysel calismalar1 da
incelemek gerekebilir (Aktan, 2020: 66-67). Diger disiplinlerle olan bu temasinin
yani sira davranissal iktisadin, diger iktisat disiplinleri ile olan iliskileri Sekil 4°de
sunulmustur.

Sekil-4: Davranissal Iktisat ile Yakinlik/Benzerlik Iginde Olan Diger iktisat
Disiplinleri

PSIKOLOJIK IKTiSAT
? ZIHINSEL IKTIiSAT
IKTISAT PSIKOLOJiSI |

1

[ ]

3[4 ]

DENEYSEL iKTISAT NOROIKTISAT

Iktisat bilimi ile psikoloji birimi arasinda giiclii bir koprii kurulmasinda 6nemli bir
rolii olan George Katona (1951) yilinda yaymladigr “Psikolojik Iktisat” isimli
eserinde iktisat¢ilarin insan davranislarini daima dikkate aldiklarini zannettiklerini
hatta saf teorinin de psikolojik varsayimlara dayandirildigini diisiindiiklerini
belirttikten sonra aslinda tiim kabul ve sonuclarinin gercek¢i olmadigini ileri
sirmistiir. Katona psikolojiyi dikkate almayan iktisadin Onemli siiregleri
aciklamada basarili olamayacagi gibi ekonomiyi dislayan psikolojinin ise ¢ok
onemli beseri davranislarin ¢ogunu aciklamaya muktedir olamayacagin
vurgulamastir.

Insanin dis diinyay: algilama ve zihninde tasarlama (olusturma) siirecleri zihinsel
psikoloji (cognitive psychology) olarak ifade edilirken, zihinsel psikoloji
algilama, akil yiiriitme, 6grenme, diistinme, hayal etme, hatirlama gibi zihinsel
stiregler ile diinyaya uyum saglamaya yonelik slregleri analiz etmektedir. Bu
zihinsel siirecler, dogrudan gozlemlenemese bile zihinsel psikoloji alaninda
yapilan ¢aligmalar, insan davranislarinin altinda yatan faktorler hakkinda bilgi
edinilebilmesini saglamaktadir (Winden ve Ash, 2009: 7-20). Zihinsel
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psikolojinin arastirma konusu olan zihinsel yanilgilar (cognitive bias) ise karar
verirken rasyonaliteden sistematik (yani rasgele olmayan ve dolayisiyla
ongoriilebilir) sapmayi1 ifade eder (Blanco, 2017). Bu yiizden davranigsal
iktisadin zihinsel psikolojiden beslenerek gelisen bir alan oldugunu ifade etmek
cok da yanlis olmayacaktir. Nitekim 1934 yilindan bu yana faaliyet gosteren ve
egitim-arastirma destekleriyle iinlenen, Sloan Vakfi’ndan psikolog Eric Wanner
da ayn1 vurguyu yapmis ve ekonomik karar alma alaninda zihinsel psikolojinin bir
uygulamas1 yapildigindan bu alandaki ¢alismalara “Davranissal Iktisat” yerine
“Zihinsel Iktisat” denilmesi gerektigini savunmustur. Zihinsel iktisat, insanlarin
zihninde olanlarin ekonomisi olarak tanimlanir. Pratik anlamda, zihinsel iktisadin
ayirt edici bir veri tiirli ile karakterize edilmesi anlamina gelir. Bu veriler,
beklentiler, varsayimlara dayanan se¢imler, bilissel yetenek ve tutumlari
icermektedir. (Eser ve Toigonbaeva, 2011: 302).

Davranigsal iktisat; psikoloji, sosyoloji, antropoloji, noroloji ve diger
disiplinlerden gelen teorilere ve sonuglara bagvururken iktisadi insan varsayimi ile
gercek insanin ekonomik karar vermesi arasindaki tutarsizliklar1 gdstermek icin
deneysel arastirmalardan olusan ampirik bulgulardan yararlanildigina sik sik
rastlanmaktadir. iktisat biliminde deneysel yontemlerin kullanimi yaygilasirken
teknolojik sinirlar da zorlanmis ve sinirbilimden 6diing alinan yontemlerin artan
kullanimi, ekonomiyi sinirbilimle biitiinlestiren noro-iktisadin ortaya ¢ikmasini
saglamistir. Gelisen teknolojiler ile birlikte yakin donemde hizla yiikselen noéro-
iktisat alaninda yapilan caligmalarin, iktisadi karar alma siireclerini anlamaya
yonelik 6nemli katkilar1 oldugu goriilmektedir (Ruben ve Dumludag, 2015: 47).

Son donemde, davranissal iktisat alaninda ¢aligmalar yapan arastirmacilar bir tip
doktoru kadar olmasa da islevsel Fonksiyonel Manyetik Rezonans Goriintiileme
(fMR]) ile beyin taramalarindan faydalanmaktadir. Bu cihaz kullanarak bireyin
beyninin hangi bolimlerinin, bir géreve veya karara tepki olarak aktive edildigini
inceleyen ¢alismalara olan ilginin her gecen giin arttig1 goriilmektedir (Demirel ve
Artan 2016: 2). fMRI cihaz1 ile yapilan goriintiilemelerde, risk ve belirsizlik
altinda karar verme, zamanlar arasi se¢im, alim satim davranisi ve oyunlarda
stratejik davranig gibi c¢esitli ekonomik faaliyetlerin analizi yapilmaktadir.
Davranigsal iktisadin bu kadar ses getiren bir alana doniismesinin nedenlerinden
birisinin de, ¢esitli yontemlerle iiretilen analiz veya test sonuglarinin basariyla
birbirine entegre edilmesi oldugu sdylenebilir (Angner, 2016:8).
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V.SONUC

Davranigsal iktisat, ekonomik birimlerin eksik enformasyon ve yetersiz
zihinsel kapasite gibi nedenlerle ¢ogu zaman irrasyonel davranig, karar ve
secimlerde bulunabildiklerini ortaya koymaya calisan disiplinler-arast bir
arastirma alamidir. iktisat ve psikoloji bilimlerinin ortak bir paydasinda ortaya
cikan ve gelisimini sirdiiren davranigsal iktisat Ozellikle zihinsel hata ve
yanilgilara (cognitive bias/ heuristics) odaklanarak, bu alanda teorik, analitik,
ampirik ve deneysel calismalar yiiriitmektedir (Aktan, 2018:347). Davranissal
iktisat geleneksel iktisat biliminde hakim olan “rasyonalite” ilkesini tamamen
reddetmemekle birlikte  “irrasyonalite” olgusunu anlamamiza imkan
saglamistir. Davranigsal iktisat arastirma metodolojisi yoniinden de iktisat
bilimine bir zenginlik katmistir.
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